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בעל . ר איגוד בתי השקעות"ל מיטב השקעות ויו"מנכ

בתפקידיו  . ניסיון רב בתחומי הפיננסים וההשקעות

כמנהל בבנק  , ל יובנק"כמנכ, בין השאר, הקודמים כיהן

כמנהל אגף עסקאות פיננסיות  , ייקוב ספרא בשוויץ'ג

כדילר בכיר בצוות ניהול הרזרבות  , דיסקונטבבנק

כנשיא ארגון הפורקס הישראלי  , ח בבנק ישראל"במט

.וכדילר בכיר בבריטיש פטרוליום

מאז . ניסיון ניהולי ועסקי עשיר בענף האשראיבע

מילא שורה של  , שנה12מלפני , שהצטרף לפנינסולה

בעבר כיהן  . ל"תפקידים בכירים וכיהן כמשנה  למנכ

כמנהל מכירות ופיתוח עסקי שלב נציגות בנק זר  

שימש במספר תפקידי שיווק וניהול מכירות  . א"בת
בבתי ההשקעות הלמן אלדובי ואקסלנס נשואה

בעל ניסיון עשיר בניהול כספים בחברות ציבוריות  

אייקון  : ל כספים בחברות כגון"כיהן כסמנכ. ופרטיות

מ ומפעיל  "אוריין בע, מ"בעגרופקופיקס, מ"בעגרופ

 IPOבעל ניסיון בהנפקות של חברות לבורסה . מ"בע
ח מוסמך בעל תואר ראשון בראיית חשבון  "רו. גיוסי הון

וכלכלה מאוניברסיטת בר אילן ותואר שני במימון  

.מהמכללה למנהל

בניהול מערכי  , שנה25בעל ניסיון עשיר מעל 

,  אשראי, בניה ותשתיות: מכירות בתחומים כגון

בעל תואר ראשון בניהול  . מידע עסקי ותקשורת

שירת  . ומנהל עסקים מאוניברסיטת בן גוריון
.כמפקד צוות בחיל התותחנים

שנים בליווי שוטף של  12-בעל ניסיון של למעלה מ

,  במגוון רחב של תחומים, חברות ציבוריות ופרטיות

לשעבר עורך דין  . מיזוגים ורכישות, לרבות גיוסי הון וחוב

במחלקה המסחרית וניירות ערך בפירמת יגאל ארנון  

ליווה את קבוצת פנינסולה כיועץ  , במסגרת זו. 'ושות

.החל ממועד כניסתה לבורסה בתל אביב, משפטי חיצוני

שנים בניהול אשראי  10–בעל ניסיון עשיר של מעל ל

,  בהם כיהן כמנהל במחלקה עסקית בבנק מוביל, עסקי

בתפקידו הקודם שימש  . כאנליסט וכקצין אשראי בכיר

בעל תואר  . כמנהל סיכוני אשראי בכיר בחברת פנינסולה

. ראשון בכלכלה מאוניברסיטת תל אביב

.שירת כלוחם ומפקד בשייטת הצוללות של חיל הים

מימון  , שנים בתחום האשראי העסקי12בעל ניסיון של 

בתפקידו הקודם כיהן כמנהל  . נדל״ן ויהלומנים, חברות

מגזר יהלומים בבנק אגוד לישראל בע״מ וזאת לאחר  

שמילא שורה של תפקידים ניהוליים בתחום האשראי  

בעל תואר ראשון ושני במנהל עסקים . העסקי בבנק

.מימון ומערכות מידע בתמחות

עבדה  . שנים בתחום השיווק10בעלת ניסיון של מעל 

.כמנהלת מוצר ומנהלת שיווק בחברת בזק

בעלת תואר ראשון במנהל עסקים בהתמחות שיווק  

מטעם המכללה האקדמית נתניה ותואר שני במנהל  

.עסקים בהתמחות בשיווק מטעם אוניברסיטת בן גוריון

בעלת ניסיון  . מגיעה מתחום התקשורת והתחום הפנסיוני

שנים בעולמות של קשרי  12-ניהולי עשיר של למעלה מ

בתפקידיה הקודמים  . תפעול וארגון ושיטות, לקוחות

הייתה אחראית על תהליכים חוצי ארגון בהטמעת נהלי  

בעלת תואר ראשון במדעי  . עבודה ומערכות מידע

.המדינה מהאוניברסיטה הפתוחה
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קרי ההכרה בהפרש בין היקף תיק האשראי ליהלומנים שנרכש על ידי  , מדיסקאונטהינן בנטרול הכנסות 2023עד 2021ההכנסות בשנים , כמו כן. 2021עד 2018כולל הכנסות מדמי ניהול בשנים 

.מסופק שנרכש מבנק אגוד/לבין היקף התמורה ששולמה בגינו וכן הכנסות מגביית חובות בתיק היהלומנים המסווג, הקבוצה כפי שעמד בספרי בנק אגוד
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